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U n t e r n e h m e n  l e g e n  i h r e n  F o k u s  v e r s t ä r k t  a u f  d i e  a n  M i n i -
m a l b e s t ä n d e n  o r i e n t i e r t e  D i s p o s i t i o n .  A u f  d e n  e r s t e n  B l i c k
n i c h t  g a n z  v e r s t ä n d l i c h ,  d a  G e l d  z u r  Z e i t  p r e i s w e r t  i s t ,  L i e -
f e r r i s i k e n  d u r c h  e r h ö h t e  B e s t ä n d e  a b g e p u f f e r t  u n d  P r e i s v e r -
h a n d l u n g e n  d u r c h  g e r i n g e  B e s t e l l h ä u f i g k e i t  u n d  L a g e r a u f -
b a u  u n t e r s t ü t z t  w e r d e n  k ö n n t e n .

D ie  d r ingende  No twend igke i t ,  Be s tände  mög l i chs t  n i ed r ig  zu
ha l t en ,  r e su l t i e r t  aus  anderen  Ges i ch t spunk ten :  Kos t endruck
en t s t eh t  n i ch t  nur  au fg rund  von  Kap i ta lb indung ,  sondern
v i e lmehr  durch  hohe  Raum-  und  Pe r sona lkos t en  fü r  Lage r.
Darüber  h inaus  un te r l i egen  Lager  immer  den  R i s iken  durch
Schwund  und  –  in  Ze i t en  de r  immer  kürze ren  Produk t l ebens -
zyk l en  –  dem Ri s iko  de r  Ve ra l t e rung .  Hohe  Be s tände  haben
nega t i v e  Auswi rkungen  au f  d i e  F l ex ib i l i t ä t  und  Anpas sungs -
fäh igke i t  bezüg l i ch  Mark t -  und  We t tbewerbs r i s iken  und  s t e l -
l en  e in  Mark t e in t r i t t shemmnis  fü r  neue  Produk te  dar.

D i e  D i s p o s i t i o n / M a t e r i a l p l a n u n g  i s t  a l s o  g e f o r d e r t ,  d i e  i h r
z u r  Ve r f ü g u n g  s t e h e n d e n  M e t h o d e n  u n d  To o l s  s o  e i n z u s e t -
z e n ,  d a s s  e i n e r s e i t s  L i e f e r r i s i k e n  m i n i m i e r t  u n d  a n d e r e r s e i t s
K o s t e n  o p t i m i e r t  w e r d e n .  D i e s e  M e t h o d e n  u n d  To o l s  s o w i e
i h r e  A n w e n d u n g s m ö g l i c h k e i t e n  i n  m o d e r n e n  K u n d e n - L i e f e -
r a n t e n - B e z i e h u n g e n  w e r d e n  i n  d i e s e m  S e m i n a r  b e h a n d e l t .

Sie sind
M i t a r b e i t e r  i m  o p e r a t i v e n  E i n k a u f ,  d e r  d i s p o s i t i v e  A u f g a b e n
z u  b e w ä l t i g e n  h a t  u n d  s e i n  W i s s e n  a u f  d e n  n e u e s t e n  S t a n d
b r i n g e n  m ö c h t e .

Ihr Nutzen
S i e  l e r n e n  d i e  I n s t r u m e n t e  d e r  D i s p o s i t i o n  u n d  i h r e  E i n s a t z -
m ö g l i c h k e i t e n  w i e  A n w e n d u n g s v o r a u s s e t z u n g e n  k e n n e n  u n d
a n w e n d e n .  S i e  w e r d e n  i n  d i e  L a g e  v e r s e t z t ,  f ü r  I h r  U n t e r -
n e h m e n  s i t u a t i o n s a d ä q u a t e  I n s t r u m e n t e  z u  e r k e n n e n  u n d
e i n z u s e t z e n .  H i e r b e i  w e r d e n  d i e  B a n d b r e i t e  d e r  To o l s  v o n
d e t e r m i n i s t i s c h e n  b i s  h i n  z u  s t o c h a s t i s c h e n  B e s t a n d s e r m i t t -
l u n g s m e t h o d e n  v o r g e s t e l l t  s o w i e  K o m m u n i k a t i o n s m ö g l i c h -
k e i t e n  m i t  L i e f e r a n t e n  z u r  S i c h e r u n g  u n d  R e d u z i e r u n g  v o n
L i e f e r z e i t e n  d i s k u t i e r t .

Referent
B.  Schneider i s t  s e lb s t s tänd ige r  Be ra t e r  fü r  E inkauf  und
Log i s t i k .  In  s e inen  f rüheren  Tä t igke i t en  ha t  e r  v i e l f ä l t i ge
e inkäufe r i s che  Er fahrungen  in  (Führungs -)Pos i t i onen  in
mi t t e l s tänd i s chen  w ie  g roßen  Unte rnehmen  unte r s ch ied l i che r
Branchen  ge sammel t .  D i e s e  E r fahrungen  kombin ie r t  e r  mi t
lang jähr ige r  e r fo lg re i che r  P rax i s  in  de r  Aus -  und  We i t e rb i l -
dung  von  E inkäufe rn .  

Tei lnehmer
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Inhalt
Disposi t ionsverfahren
– S t o c h a s t i s c h e  M e t h o d e n
– D e t e r m i n i s t i s c h e  M e t h o d e n

Brut to- /Net tobedarfsrechnung

Bestel lmengenrechnung
– O p t i m a l e  B e s t e l l m e n g e n e r m i t t l u n g
– W i r t s c h a f t l i c h e  L o s g r ö ß e n

Bestel l terminrechnung
– B e s t e l l p u n k t v e r f a h r e n
– B e s t e l l r h y t h m u s v e r f a h r e n

Kurzfr is t ige  Bestandssenkungsmögl ichkei ten
– S i c h e r h e i t s b e s t ä n d e
– U m s c h l a g h ä u f i g k e i t e n
– X Y Z - M e t h o d e

Lieferantenvereinbarungen
– Z u r  v e r e i n f a c h t e n  B e s t e l l a u s l ö s u n g
– Z u r  a u t o m a t i s c h e n  B e d a r f s e r m i t t l u n g

Einkaufsverträge
– We l c h e  I n h a l t e  m ü s s e n  b e r ü c k s i c h t i g t  w e r d e n ?
– W i e  w i r d  v e r h a n d e l t ?

Kontrol lmögl ichkei ten
– W i e  k a n n  s i c h e r g e s t e l l t  w e r d e n ,  d a s s  d e l e g i e r t e

Ve r a n t w o r t u n g  w a h r g e n o m m e n  w i r d ?
– W i e  s e h e n  d i e  C h a n c e n  u n d  R i s i k e n  i m  i n t e r-

n a t i o n a l e n  E i n k a u f  a u s ?

Termin und Ort
2 0 . – 2 1 . 0 6 . 1 2 S t u t t g a r t ➞ VA . - N r. : 5 2 1 2 6 1 5 0

Uhrzeiten
1 .  Ta g : 1 0 . 0 0  –  c a .  1 7 . 3 0  U h r
2 .  Ta g : 0 9 . 0 0  –  c a .  1 6 . 3 0  U h r

Tei lnehmergebühren ( j e w e i l s  z z g l .  M w S t . )

1 . 8 8 0 , –  E U R O  F r ü h b u c h e r g e b ü h r  ( b i s 4 2 Ta g e v o r B e g i n n )
1 . 1 0 0 , –  E U R O  S t a n d a r d g e b ü h r
1 . 5 5 0 , –  E U R O  K l e i n g r u p p e n g e b ü h r  a b  d e m  2 .  Te i l n e h m e r

g e m ä ß  A n m e l d e b e d i n g u n g e n  ( s i e h e  S e i t e  7 1 )

Dispositionsverfahren verstehen und beherrschen

Materialmanagement und LogistikAdvanced Line
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