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RechtCompetence Line

Konfliktpotenziale im Einkaufsrecht 
erkennen und vermeiden

● E i n e  w e t t b e w e r b s w i d r i g e  K l a u s e l  u n d  d e r  Ve r t r a g  i s t
i n s g e s a m t  n i c h t i g  

● E i n e  „ v o r e i l i g e “  A b s i c h t s e r k l ä r u n g  u n d  d e r  E i n k ä u f e r
h a t  s i c h  v e r p f l i c h t e t  

● E i n e  B e d a r f s v o r s c h a u  i m  R a h m e n v e r t r a g  u n d  d e r  E i n -
k ä u f e r  s i e h t  s i c h  M i n d e r m e n g e n a n s p r ü c h e n  a u s g e s e t z t  

● E i n e  „ u n v e r b i n d l i c h e  Vo r a b b e s t e l l u n g “  u n d  d a s  U n t e r -
n e h m e n  i s t  g e b u n d e n  

● E i n e  a u s g e h a n d e l t e  Ve r t r a g s s t r a f e ,  a b e r  k e i n  Ve r t r a g s -
s t r a f e a n s p r u c h ,  

● E i n  w i r k s a m e r  Ve r t r a g s a b s c h l u s s  i m  I n t e r n e t ,  a b e r
n i c h t  b e w e i s b a r  

● E i n  n a c h w e i s b a r e r  M a n g e l ,  a b e r  k e i n  G e w ä h r l e i s t u n g s -
a n s p r u c h  

● D i e  B ü r g s c h a f t s u r k u n d e  i n  H ä n d e n ,  a b e r  d i e  B a n k
z a h l t  n i c h t  

● E i n  We r k - /  D i e n s t v e r t r a g ,  d o c h  d i e  B e h ö r d e n  s t e l l e n
i l l e g a l e  A r b e i t n e h m e r ü b e r l a s s u n g  f e s t  

Haftungsris iken,  die  für  e in  Unternehmen exis-
tenzbedrohend sein können.  Vorbeugen is t  bes-
ser  a ls  hei len und hei len of t  nicht  mehr mögl ich,
also beugen Sie  vor  durch Wissen!

Aktuel l : N e u e s t e  U r t e i l e  z u r  S c h u l d r e c h t s r e f o r m

Sie sind
F ü h r u n g s k r a f t ,  P r o j e k t l e i t e r  o d e r  q u a l i f i z i e r t e r  M i t a r b e i -
t e r  a u s  E i n k a u f ,  M a t e r i a l w i r t s c h a f t ,  C o n t r o l l i n g  o d e r
R e c h t

Ihr Nutzen
S i e  v e r m e i d e n :  
➢ F e h l e r  b e i  d e r  Ve r t r a g s g e s t a l t u n g
➢ R e c h t l i c h e  U n s i c h e r h e i t  b e i  d e n  Ve r h a n d l u n g e n  m i t

d e n  L i e f e r a n t e n
➢ Ve r l u s t  v o n  A n s p r ü c h e n  w e g e n  u n w i r k s a m e r  Ve r e i n b a -

r u n g e n
➢ S e l b s t  g e s t e l l t e  F a l l e n  i n  S t a n d a r d v e r t r ä g e n
➢ F o r m f e h l e r  b e i  d e r  D u r c h f ü h r u n g  I h r e r  Ve r t r ä g e  
➢ F e h l e r  b e i  d e r  G e l t e n d m a c h u n g  I h r e r  A n s p r ü c h e
➢ H a f t u n g s r i s i k e n  d u r c h  U n w i s s e n h e i t
U n d  e r h a l t e n :  
➢ A k t u e l l e s  R e c h t s w i s s e n ,  k o m p r i m i e r t  i n  z w e i  Ta g e n !

M i t  C h e c k l i s t e  z u r  Ve r m e i d u n g  v o n  F o r m f e h l e r n  u n d
H a f t u n g s r i s i k e n !

Referentin
A.  Schaeuf fe len i s t  R e c h t s a n w ä l t i n  u n d  s c h w e r p u n k t -
m ä ß i g  i n  d e r  r e c h t l i c h e n  B e r a t u n g  v o n  M i t t e l s t a n d s -  u n d
G r o ß u n t e r n e h m e n  t ä t i g .  A u ß e r d e m  i s t  s i e  A u t o r i n  z a h l r e i -
c h e r  F a c h p u b l i k a t i o n e n .  A l s  R e f e r e n t i n  v o n  ö f f e n t l i c h e n
S e m i n a r e n  u n d  F i r m e n s e m i n a r e n  u .  a .  i m  Ve r t r a g s -  u n d
B a u r e c h t  b e s i t z t  A .  S c h a e u f f e l e n  l a n g j ä h r i g e  E r f a h r u n g  i n
j u r i s t i s c h e n  S c h u l u n g e n  v o n  E i n k ä u f e r n .  

Tei lnehmer
M a x i m a l  1 8  P e r s o n e n

Inhalt
● Rechts fragen zum Vertragsabschluss
● • K a n n  a u f  A u f t r a g s b e s t ä t i g u n g e n  w i r k l i c h  v e r z i c h t e t

w e r d e n ?
● • R e c h t s l a g e  b e i  A u f t r a g s b e s t ä t i g u n g e n ,  d i e  v o n  d e r

B e s t e l l u n g  a b w e i c h e n
● • A b n a h m e v e r p f l i c h t u n g  a u s  R a h m e n v e r t r ä g e n

● Geltendes Recht  bei  internat ionalen Verträgen
● • We l c h e s  R e c h t  f i n d e t  A n w e n d u n g ?
● • Wa n n  f i n d e t  d a s  U N - K a u f r e c h t  a u f  d e n  Ve r t r a g

A n w e n d u n g ?

● Sinnvol ler  Umgang mit  Al lgemeinen Geschäf ts-
bedingungen

● • W i e  w e r d e n  a u s  A G B  I n d i v i d u a l v e r e i n b a r u n g e n ?
● • R e g e l u n g e n ,  d i e  i n d i v i d u e l l  v e r e i n b a r t  w e r d e n

s o l l t e n .  

● Neue Si tuat ion durch Wegfal l  des  Werk-
l ie ferungsvertrages

● • D i e  A u s w e i t u n g  d e s  K a u f v e r t r a g s r e c h t s  a u f  S p e z i a l -
a n f e r t i g u n g e n

● • E r f ü l l u n g s z e i t p u n k t :  L i e f e r u n g  o d e r  A b n a h m e ?
● • D i e  F a l l e  f e h l e n d e r  Wa r e n e i n g a n g s k o n t r o l l e  

● Verjährungsfr is ten,  Garant ien und Haf tungs-
beschränkungen

● Lieferverzug des  Auf tragnehmers
● • Vo r s i c h t  b e i  S e l b s t b e l i e f e r u n g s v o r b e h a l t e n  d e s

L i e f e r a n t e n
● • Ve r t r a g s s t r a f e  –  n e u e s t e  R e c h t s p r e c h u n g

● Mängelansprüche des  Auf tragnehmers 
(Gewährleis tung)

● • S c h a d e n s e r s a t z a n s p r ü c h e  d e s  K ä u f e r s  –  w e l c h e
R o l l e  s p i e l t  d a s  Ve r s c h u l d e n ?

● • G e s e t z e s l ü c k e n  i m  n e u e n  R e c h t  d e r  M ä n g e l -
a n s p r ü c h e  –  A u s f ü l l e n  d u r c h  Ve r t r a g ?

● • Ve r l u s t  s ä m t l i c h e r  M ä n g e l a n s p r ü c h e  w e g e n  f e h l e n -
d e r  U n t e r s u c h u n g  d e r  Wa r e  –  v e r t r a g l i c h e  R e g e l u n -
g e n  i n  R a h m e n v e r t r ä g e n ,  Q S V  u n d  E i n k a u f s b e d i n -
g u n g e n

● Produkthaf tung

Termine und Orte
0 5 . – 0 6 . 0 3 . 1 2 S t u t t g a r t ➞ VA . - N r. :  5 2 1 2 6 3 1 0
1 1 . – 1 2 . 1 0 . 1 2 F r a n k f u r t / M a i n ➞ VA . - N r. :  5 2 1 2 6 3 1 1

Uhrzeiten
1 .  Ta g : 1 0 . 0 0  –  c a .  1 7 . 3 0  U h r
2 .  Ta g : 0 9 . 0 0  –  c a .  1 6 . 3 0  U h r

Tei lnehmergebühren ( j e w e i l s  z z g l .  M w S t . )

1 . 8 8 0 , –  E U R O  F r ü h b u c h e r g e b ü h r  ( b i s 4 2 Ta g e v o r B e g i n n )
1 . 1 0 0 , –  E U R O  S t a n d a r d g e b ü h r
1 . 5 5 0 , –  E U R O  K l e i n g r u p p e n g e b ü h r  a b  d e m  2 .  Te i l n e h m e r

g e m ä ß  A n m e l d e b e d i n g u n g e n  ( s i e h e  S e i t e  7 1 )
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